MODELLER

Utomhus, fristdende Inomhus, fristdende

Genom véagg | vaderskydd
EGENSKAPER
Biljettmedia Mifare Classic/Plus/ProX/DESFire/Ultralight; Magnetremsa, Streckkod, Kopieringsskyddat

papper. Mifare- och magnetbiljetter kan vara pa individuella plast- eller papperskort eller
pa papperskort i [dpande bana.

Utgivning av nya kort Nya resekort kan séljas och ges ut fran tva magasin i automaten: ett med plastkort och
ett med papperskort i l6pande bana

Betalsystem EMV, PCI-DSS, onlineauktorisering med pinkod

o BE



DINA UTMANINGAR:
"Var skall vara kunder kopa biljetter nédr det &r kontant-
stopp och vi slopar all forséljning ombord pa fordonen?”

"Hur kan vi snabbt komplettera med fler forsaljnings-
stallen i glesbygd som politikerna vill?”

”Hur okar vi tillgangligheten till véra biljetter utan stora
investeringar i ny infrastruktur?”

LOSNINGEN:

1. Overlat till specialister att snabbt etablera och skéta
om automatiska forsaljningsstallen pa platser dar du
vill ha dem

2. Betala en 14g, fast manadsavgift per igangsatt
automat

3. Anvand din tid och din investeringsbudget till
andra saker

LAR KANNA QUICKOMAT

Via Quickomats kedja av forsaljningsautomater saljer du som
trafikhuvudman biljetter till en fast, Iag distributionskostnad.
Automaten ger ut nya resekort och laddar upp befintliga kort
—helt integrerat med ditt bakomliggande biljettsystem. Biljet-
ter fran flera operatorer med olika biljettsystem kan séljas i
samma automat, exempelvis nar de star i narheten av lans-
gransen.

Vi kartlagger tillsammans pa vilka platser du har behov av
kompletterande forsaljning och sedan &r det vart jobb att
identifiera och kontakta platsagare, teckna platsavtal, dra el-
och teleledningar och installera och skota automaterna. Ty-
piska installationsplatser dr valbesokta publika platser sdsom
affarscentra, gallerior och butiker, resecentra och stationer,
universitet och hogskolor, foretagsreceptioner och sjukhus-
entréer.

Automaten ar handikappanpassad och byggd med anvandar-
vénlighet i atanke fran borjan, vilket tar sig uttryck i ett in-
tuitivt anvandargranssnitt med pekskdrm och avsaknad av
krangliga tryckknappar. Quickomaten &r kontantfri och tar
alla vanligt forekommande bank- och kreditkort. Skulle kun-
den trots allt ha nagot problem med sitt kop i Quickomaten
far hon hjalp av var dygnet-runt-6ppna kundtjanst som nés
via ett avgiftsfritt telefonnummer.

For att Oka nyttan ytterligare for resenarerna ftillfor vi ett
kompletterande utbud av produkter som exempelvis parke-
ringskort, mobilrefiller, presentkort och evenemangsbiljetter.
Du kan darmed skapa kombinationserbjudanden och kamp-
anjer ihop med leverantorerna av dessa produkter for att
premiera trogna resendrer eller locka nya kunder att prova
kollektivtrafiken.

INTE TRAFIKHUVUDMAN?

Ar du inte en kollektivtrafikaktér men har andra produkter att sélja som passar Quickomaten? Automaten presenterar
din produkt, tar betalt och levererar den. Via Quickomatkedjan nar du dina kunder dygnet runt pa valbesokta publika
platser. Vi vidareutvecklar kontinuerligt utbudet av produkter i natverket. Kontakta oss idag for en diskussion om hur
vi kan oka din forsaljning, kundservice och marknadsnarvaro!

AFFARSMODELL OCH FORDELAR

Lat oss sélja dina biljetter at dig! Samarbetet bygger pa ett
flerarigt forsaljningsavtal dar all hardvara, platsanskaffning
och installation, skotsel och underhdll, betalningsformed-
ling och slutkundssupport ingar i en totaltjinst med en fast,
kdnd manadsavgift per installerad automat. Kundunika pro-
jekterings- och utvecklingskostnader kan offereras som
fastpris-projekt eller bakas in i manadskostnaden.

Du som trafikhuvudman far foljande fordelar:

¢ Slipp bekymmer med platsanskaffning, teknisk
kravstallning, installation, service och underhall

e Snabb etablering - kort tid till driftsattning

e Begransat investeringsbeslut och istéllet en lopande,
kénd kostnad som tas pa driftbudgeten

e |agre totalkostnad jamfort med att upphandla och driva
automater i egen regi

SPRID DITT BUDSKAP!
P4 alla installationsplatser dér det ar mojligt sétter vi upp
en storbildskarm i anslutning till Quickomaten.

Skarmen ar Quickomatbutikens skyltfonster dar aktuella
erbjudanden kring utbudet i automaten visas upp. Ditt
kampanjbudskap presenteras for besokarna pé platsen
och nér ddrmed ut till en stor publik.

KUNDEXEMPEL

Quickomat driver sedan 2008 ett nat av Quickomater i
Ostergotland med AB Ostgétatrafiken som kund. | ett for-
sta skede saldes magnetbaserade resekort med integra-
tion mot biljettsystemet fran Cubic. Nér Ostgétatrafiken
overgick till sitt nya, kontaktlosa biljettsystem genomforde
Quickomat en integration mot det nya systemet fran Atron.
Quickomaterna ger idag ut nya Resekort, laddar upp be-
fintliga Resekort och séljer dven enkelbiljetter pa vanligt
papper. Anldggningen omfattar ca 75 automater.

STALL EN QUICKOMAT HOS DIG

Har du en véalbesokt publik plats? Med en Quickomat pla-
cerad hos dig far du del av den dagliga kundstrémmen fill
automaten och okar servicen till dina besokare. Quicko-
maten placeras hos dig utan kostnad och vi betalar hyra
for platsen. Var serviceorganisation star for installation,
underhall och kundservice. Som platsdgare kan du dven
sdlja dina egna produkter via Quickomaten och nyttja stor-
bildskarmen for att nd ut med budskap och erbjudanden
till dina besokare.

FORETAGET QUICKOMAT AB

Quickomat AB r ett tillvaxtforetag med missionen att gora
forsaljningen av kollektivtrafikbiljetter mer tillganglig och
kundvanlig. Med mangarig branscherfarenhet och inno-
vativa teknik- och affarslosningar ar vi en vardeskapande
outsourcingpartner till vara kunder. Vi har gedigen upp-
backning av langsiktiga dgare som Industrifonden och
ALMI Invest.



